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Enric Curt, director edito-
rial de la revista nautica Skip-
per, va lliurar el premi Skipper
a la Promoci6 a la delegacié
de Salou que va assistir a la
primera Festa Skipper de I'any
a la Paloma de Barcelona. En-
tre els assistents cal destacar
la preséncia de Xavier Sotorra,
President del Patronat Munici-
pal de Turisme, Jesis Barra-
gan, Regidor d'Esports de
I'Ajuntament de Salou, Godo-
fredo Dominguez, President
del Club Nautic i Ramon Pujol,
Gerent del Club Nautic.

Aquesta publicacié és el
primer cop que organitza el
lliurament de Trofeus Skipper
de l'any. La nominacié dels
guardonats va ser dictaminada
per un jurat composat per im-
portants personalitats del mén
de la nautica. Els premis sén
repartits entre persones i enti-
tats les accions dels quals han

estat rellevants dins el mén es-
portiu al llarg de I'any. El Pa-
tronat de Turisme de Salou
rebra el premi Skipper a la
Promocié pel seu recolzament
a diferents activitats nautiques
que s’han celebrat a Salou.

La resta de guardonats van
ser:

Skipper Level Class: Pedro
Campos, José M. Lastra

Skipper Vela d’altura: Javier
de la Gandera, Jan Santana

Skipper Solitari: Juan Zarauza

Skipper Pilot Motonuatica: Ri-
card Massabeu

Skipper Motonuatica: Port Por-
tals

Skipper Esqui Nautic: Equip
Travessia Barcelona-Palma

Skipper Rodamons: Manuel
Garisoain

Caixa Tarragona
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El Patronat promociona Salou a diversos paisos d’Europa

El Ple de la Junta del Patro-
nat Municipal de Turisme de
Salou va decidir destinar 36
milions de pessetes a la conti-
nuacié de la campanya de pro-
mocié i relacions publiques al
Regne Unit. D'aquesta quanti-
tat un 25 per cent es destinara
a l'extensié de la mateixa a di-
ferents paisos d'Europa entre
els quals s'inclouen Alemania,
Austria i paisos del Benelux.

Els objectius generals de la
campanya seran: capitalitzar el
progrés d'aquest any pel que fa
a la recuperacié de la confian-
ca en la destinacié Salou entre
els elements del sector turistic,
i enfatitzar encara més la part
positiva per a vendre Salou.
També s'incidira en convencer
als tour-operadors per a que

"destina 36 milions a la Campanya "

augmentin la capacitat i resta-
blir la confianga dels clients en
Salou com a centre turistic. Fi-
nalment, es continuara oferint
un punt central de referéncia
pel sector, subministrant infor-
macid, coordinant i supervisant
totes les activitats al servei dels
tour operadors, agents de viat-
jes i premsa.

La campanya continuara in-
cloent tots els aspectes de
marqueting i relacions publi-
ques. Pel que fa el primer dels
esmentats apartats s'apuntara
tant als negocis del sector com
al consumidor, buscant identi-
ficar qualsevol area de resisten-
cia que continui existint en vers
el producte Salou. La campan-
ya de marqueting sera dirigida
en la seva totalitat des de 1'Ofi-

cina d'Informacié de Salou a
Londres. En el cas de les rela-
cions publiques un dels punts
principals sera continuar revi-
sant els mitjans de comunica-
ci6 i se'ls mantindra informats
amb noticies positives, prenent
les mesures adequades en cas
contrari.

Pel que fa a I'extensié de la
campanya a Alemania, Austria,
Luxemburg, Holanda i Belgica
s'enfocara des d'un punt de
vista diferent al del Regne Unit.
En aquest paisos no va existir
la campanya de despresti que
es va dur a terme en la premsa
sensacionalista del Regne Unit
I'any 1989, per tant la campan-
ya europea tindra un caracter
més promocional que reactiu.
Un dels objectius basics durant

aquest primer any sera investi-
gar les necessitats d'aquests
mercats.

Xavier Sotorra, President
del Patronat de Turisme, consi-
dera molt positiva I'aprovacié
de la continuacié de la tasca
de promocié de la capital de la
Costa Daurada fora de I'Estat
Espanyol: "crec que és un te-
ma importantissim per Salou
perque donada la bona cam-
panya que va acabar a final
d'octubre és necessari conti-
nuar amb la mateixa linia", afir-
ma. A més assegura, que "és
un pas molt important a fi i
efecte de seguir consolidant
aquesta recuperacié del turis-
me britanic que s'espera estigi
completament restablert en un
plag de dos anys".
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Salou consolida el treball a les illes britaniques

Publicitat -

La World Travel Market ha servit per confirmar les bones espectatives”

Els responsables del Pa-
tronat Municipal de Turisme
que van assistir a la fira
World Travel Market, que es
va celebrar a Londres del
passat dia 27 al 30 de no-
vembre, van afirmar que les
perspectives pel que fa a la
tornada del turisme britanic
la propera temporada son
molt satisfactories.

Aquesta fira, segons Mai-
ka Holguera, Gerent del Pa-
tronat de Turisme de Salou,
"ha servit per consolidar tot
el treball de promocié que
s'esta portant a terme
aquest any 1990 a la Gran
Bretanya per contrarrestar
la campanya de desprestigi
que es va portar a terme a
la premsa sensacionalista".
En aquesta linia s’han esta-
blert contactes directes
amb els tour operadors més
grans d'aquest pais que
permeten veure una recupe-
racié de la confianca en el
producte Salou.

Aquests contactes han
demostrat que els Tour-
operadors que van oferir
Salou en els seus progra-
mes el 1989 estan dispo-

sats a buscar el restabli-
ment d'aquests per aquesta
localitat als nivells existents
anteriorment de I'any 1989.

Una de les accions més
importants dutes a terme
pel Patronat Municipal de
Turisme de Salou en la
World Travel Market va ser
I'esponsoritzacié per part de
Salou d'una conferéncia ti-
tulada "la qualitat als punts
de destinacié turistica i
atencid al client", que es va
celebrar el dia 28 de no-
vembre al Centre de Confe-
réncies Olympia, on hi van
participar els directors dels
tour-operadors més impor-
tants del Regne Unit.

Aquesta conferéncia,
que va ser introduida per la
Gerent el Patronat, Maika

i

BONES FESTES

C/. Valéncia, 12
Telf.: 38 19 73

Holguera, va tractar sobre
les necessitats de Canvi del
viatger Europeu i es van
plantejar els grans canvis
que s'estan produint en el
mercat turistic europeu, po-
sant émfasi en la necessitat
de millora de la qualitat en
els punts de destinaci6 tu-
ristica.

En aquesta seccié Salou
es va presentar com un
exemple del treball ben fet.
Acceptant des d'un principi
el que va suposar un pro-
blema per Salou, la Gerent
del Patronat va explicar i
enumerar a l'audiéncia to-
tes les millores d'infraes-
tructura que s’han realitzat
a la capital de la Costa Dau-
rada des de l'estiu de I'any
passat.

La conferencia va ser
presentada per Martin Brac-
kenbury, director de Thom-
son Travel, Roger Heape,
director d'Intasun, Per
Tandberg, director d'Star-
tour i Ferdinand Fransen,
director d'Arke Reizen van
presentar un repas de l'es-
tat actual del mercat turis-
tic. D'altra banda Rolf Pag-
nia, director de  Nur
Touristic, va ser l'encarre-
gat d'explicar com els tour-
operadors s'han d’'adaptar a

les necessitats de canvi del
viatger europeu. Julio Gon-
zalez Soria, director de
Mundicolor, va fer un repas
de la legislacié de la Comu-
nitat Economica Europea i
els seus efectes sobre els
tour-operadors.

Finalment, Gael de la
Porte du Theil, director de
Chorus, va exposar com els
punts de destinaci6 turistica
s’han de desenvolupar en
funcié de la legislacié i de
les necessitats dels viatgers.
En aquest punt es va incidir
en la necessitat d'una millo-
ra de la qualitat dels hotels,
en la creacié d'espais verds
i també es va incidir en I'as-
pecte de buscar una oferta
complementaria a la de sol
i platja. Una vegada acaba-
da la sessié es va oferir un
dinar a tots els conferen-
ciants, al qual també hi va
assistir Xavier Sotorra presi-
dent del Patronat, Lluis Pe-
nalba president de ['Asso-
ciaci6 Apartamentista de
Tarragona i Sergio Rivoloni,
representant de Golden Ho-
tels a Salou.

La fira Worls Travel Mar-
ket, dedicada exclusivament
als professionals del sector
turistic, va ser inaugurada
oficialment per Geoffrey
Howe, membre del Parla-
ment britanic. El nombre
d'expositors va ser de
3.175, procedents de 140
paisos, entre els quals esta-
ven inclosos tots els aspec-
tes de la indastria turistica.
La fira va ocupar una super-
ficie de 21.000 m2.

Bones Festes

€2 Caixa de Sabadell

Desembre 1990

31




32 SportSalou

Publicitat

Buen papel de los karatecas
tarraconenses en Oviedo

El pasado Sébado dia 1 de
diciembre se celebré en el Paoli-
deportivo Municipal de Pravia
(Asturias) el lll Campeonato de
Espana de Karate Gensei-ryu
con la participacién de 600 ka-
ratecas de todo el estado.

La celebracion de esta com-
peticion ha contado con el pa-
trocinio de la Federacion
Asturiana de karate y la Asocia-
cién Gensei-ryu Karate-do In-
ternacional Espana.

Tarragona desplazo a 40
competidores que tuvieron una
brillante actuacién, consiguien-
do para nuestras comarcas el
subcampeonato de Espana de
Katas masculino en las catego-
rias juvenil y infantil. El prime-
ro, Jorge Orts, pertenece al
Gimnasio Michel de Salou y el
Segundo Angel Soria al colegio
Sta. Maria del Mar de Salou.

Merece destacar también
los terceros puestos obtenidos
en las siguientes categorias: ju-
venil kumite femenino, Merce-
des Gonzélez, y por equipos lo
consiguieron en la categoria
katas infantil ambos del gimna-
sio genbukai de Bonavista.

También se clasificaron fi-
nalistas en Katas masculino ca-
tegoria juvenil individual y por
equipo; Carlos Sune pertene-
ciente al Colegio Europa de Sa-
lou, Jorge Orts y David
Sénchez del Gimnasio Michel
de Salou en la categoria infantil
kata Femenino Reveca Cornejo
y Susana Velez en juvenil mas-
culino de kata José Cornejo
ambos del gimnasio genbukai
de Bonavista.

En general el campeonato
ha sido un éxito en cuanto al
publico y calidad de los compe-

tidores y, en particular para
nuestros representantes que
han cumplido dignamente lo
que se esperaba de ellos.

Por dltimo senalar que con
motivo del mencionado cam-
peonato, se celebré una reu-
nién de alto nivel entre los
representantes de las Asocia-
ciones Gensei-ryu de las dife-
rentes autonomias, donde se
comunicé una grata noticia pa-
ra Cataluna: al actual Presiden-
te de la Genseu-ryu de
Cataluna, Diego Castro, se le
nombré Vicepresidente de la
Asociacién Gensei-ryu Karate-
do Internacional Espana, este
nombramiento es consecuencia

de la labor de vanguardia en la
difusién del karate en nuestra
Comunidad Auténoma. Tam-
bién se decidié conceder a Ca-
taluna la organizacién del
préximo Campeonato de Espa-
fa. En este sentido la Gensei-
ryu de Cataluna tiene previsto
designar a Salou como lugar
idéneo, tanto por su infraes-
tructura hotelera como su cli-
ma, dado que la fecha prevista
para su celebracién es el mes
de mayo, dependiendo unica-
mente de que las obras de
construccién del Polideportivo
Municipal de Salou, se hallen
concluidas para esas fechas.
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FATBOL

POCA RESOLUCION DEL SALOU

Se tenia una cierta esperan-
za de acercamiento al grupo de
cabeza y poder aspirar a una
posible lucha entre los equipos
punteros del grupo de cara al
ascenso de categoria. Con una
plantilla que entendemos pue-
de aspirar a ese ascenso, des-
pués de los ultimos resultados,
la U.D. SALOU nos ha dejado
un mal sabor de boca. Y no sé-
lo por los resultados sino tam-
bién por el juego que
desarrolla, que no es el mas
adecuado a un presupuesto y
una plantilla como la que os-
tenta la U.D. SALOU.

El partido contra el CALA-
FELL, como ya dijimos en
nuestro anterior nimero, no se
tenia que haber perdido nunca
ya que el juego que desarrollo
el SALOU fue para no venir de
vacio de aquel campo. Pero
cuando no falla la defensa falla
el portero, o cuando no falla
este, falla la delantera, que no
termina de culminar las buenas
jugadas de gol con las que se
goza cada semana. A la sema-
na siguiente visitaba el Estadio
Municipal de Salou el Co-lider
del grupo, LA RAPITENCA. Se
le tenia cierto respeto por la
clasificaciéon del equipo y por
los resultados que obtenia. Pe-
ro el SALOU, haciendo uno de
los mejores partidos de la tem-
porada, sacé este encuentro
adelante con una victoria, que
fructificé en los ultimos minu-
tos del encuentro, si bien la vic-
toria, pudo materializarse con
anterioridad a los minutos fina-

les ya que se goza de numero-
sas ocasiones de gol que fue-
ron desperdiciadas.

Fue un encuentro que el
SALOU tomo muy en serio, lu-
chando con ganas y mucha
fuerza, con ideas claras del jue-
go, sin prisas por conseguir la
victoria, pero luchando por
sonseguirla. Después de esta
victoria el SALOU se situaba a
cuatro puntos del grupo de ca-
beza y tenia por delante dos en-
cuentros tedricamente faciles:
el primero era contra el CAM-
BRILS (partido para olvidar).
Muy mal jugado, sin situacién
en el centro del campo ni or-
den en las jugadas. Se crearon
también ocasiones de gol pero
faltaba el dltimo remate a puer-
ta. Creemos que falta un juga-
dor que esté mas encima de la
jugada e ir a buscar el rechace,
bien del portero o de algin ba-
16n suelto dentro del area, y no
mirar lo que pasa y lo que hace
el balon. El resultado de este
encuentro fue de empate a 0.
Es un buen resultado para un
equipo que no tenga ninguna
posibilidad de conseguir una
meta, pero para el SALOU este
empate sabe a poco. A lamen-
tar en este encuentro la grave
lesién de un jugador del Cam-
brils en una jugada fortuita.

En el domingo siguiente vi-
sitaba el Estadio Municipal de
SALOU el equipo de L'AMET-
LLA DE MAR, equipo colista del
grupo que ha perdido casi to-
dos los encuentros en esta

competicién. Se presagiaba
una victoria cémoda del SA-
LOU, pero nuevamente el mal
juego, las prisas por querer re-
solver el encuentro cuanto an-
tes, el portero visitante
LABORIA, y en fin, un sin fin de
inconvenientes, permitieron
que los visitantes se llevaran un
punto de SALOU y dejaran la
aficién SALOUENSE muy dis-
gustada por los tltimos resulta-
dos.

Bravo por la aficién.

Y hablando de la aficién
quiero resaltar mi enorme ale-
gria cuando veo que en esta
temporada la aficién del SA-
LOU acompana a nuestro equi-
po, presenciando los partidos
que disputa. Espero y deseo
que, aunque el equipo no rinda
todo lo que el buen aficionado
SALOUENSE desea y quiere,
no se ponga nervioso. Se inten-
té hacer un equipo para no pa-
sar apuros de cara a mantener
la categoria, y de momento se
estd consiguiendo; lo que ocu-
rre es que después de ver que
tenemos un buen equipo y que
puede codearse con los gran-

_des del grupo, (teniendo en

cuenta que esta temporada son
CUATRO los equipos que as-
cienden a la categoria de PRE-
FERENTE) hace que el socio y
aficionado salouense desee ver
a su equipo luchando por una
de esas plazas de ascenso, ya
que es una oportunidad Unica
de conseguirlo. La nota que
VEOo un poco negativa de la afi-
cién del SALOU es que tal vez

es un poco fria a la hora de ani-
mar al equipo. En los campos
se les tenia que oir gritar mas y
asi poder dar mas motivacién a
los jugadores para sacar los en-
cuentros adelante.

Esperamos y confiamos que
los Reyes Magos nos traigan
esos resultados positivos que
todos deseamos, pues queda
temporada todavia para enmen-
dar errores. También debo sig-
nificar que DIEGO GUEVARA,
el entrenador del SALOU, me
comentaba que cada Domingo
que hace la alineacién tiene
grandes problemas, ya que
cuando no son las lesiones, son
las sanciones y cuando no, son
los Permisos que se conceden
a algin jugador que tiene algin
problema.

Ello obliga al entrenador a
sacar cada Domingo una ali-
neacién distinta, siendo esto el
principal "handicap" del mal
juego y peores resultados de al-
gunos de los partidos.

Confiamos y esperamos que
todos estos problemas se re-
suelban lo més pronto posible,
y que la aficién no se desani-
me, y siga apoyando al NOS-
TRE EQUIP.

J. Gémez
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TRIELVIATGE
OUE MESLISEDUEIXL.
CAIXA PENEDES

Ara, encara pot fer realitat el seu viatge
desitjat. Nomeés cal que tingui domiciliada
la nomina o pensio a CAIXA
PENEDES.

Passi per la seva oficina, reculli

la seva “*Butlleta Personal’ i sort!
Entrara automaticament en tots els
sorteigs mensuals de I'any 1990.

Cada mes premiem amb un viatge per a
dues persones, a qualsevol d’aquestes
ciutats: Paris, Londres, Roma, Atenes,
Estambul, Lisboa, Viena, Brussel.les,
Amsterdam o Munic.

.I, a mes, tambe
pot guanyar una de
les 10 PAGUES
"EXTRES que sortegem
cada res.

~ Vingu a CAIXA PENEDES
1 quedara seduit!

COUNTERFORT




