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Se presenta la Asociacion turistica pro-Salou

g0 » ° - - "
"Su objetivo es establecer una politica turistica con soluciones profesionales

Un grupo de profesio-
nales del sector turistico de
Salou, crey6 conveniente
crear una asociacion para la
defensa de los intereses pe-
culiares de la industria tu-
ristica en el orden profesio-
nal, econémico y juridico, y
promover, a la vez su de-

sarrollo.

Nace asi la Asociacién
Turistica Pro-Salou, con el
animo de "hacer algo mas
para un sector que no siem-
pre ha estado coordinado y
apoyado suficientemente, y
que requiere de plantea-
mientos técnicos y profesio-
nales para su desarrollo, de
una politica turistica acorde
a las necesidades reales del
turismo. Nuestras solucio-
nes pasan por aportaciones
profesionales més que poli-
ticas."

Esta pretensién, que pa-
sa, segun la asociacién, por
mantener la "unién" de los
profesionales del turismo,
"estrechando los lazos de
cooperacidén entre ellos" tie-
ne también una clara voca-
obtener

cién de repre-

1N

sentacién municipal a tra-

vés de una candidatura "in-
dependiente", que todavia
no esta decidida. La asocia-
cién, que se define "apoliti-
ca" y sin filiacién ideoldgi-
ca, confiesa no estar
dirigida por ningin partido
politico ni persona: "dentro
de nuestra organizacién, no
hay ningin propietario ho-
telero ni empresario de gre-
mio, lo que significa que
detrds no hay ningin poder
econdmico ni politico. To-
dos somos profesionales
del turismo que vivimos en

Salou".

Al respecto también defi-

AUTOESCOLA
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Ponent,10 Tel. 380517

nian su estrategia de "cola-
boracién" con cualquier
candidatura independiente
que planteara un proyecto o
modelo turistico convincen-
te: "no nos uniremos a nin-
gan partido, aunque no
descartamos la posibilidad
de coalicién con otra for-
macién
sus planteamientos benefi-
cian a Salou y su desarrollo

independiente  si

turistico”.

La asociacién manifiesta
que la creacién de una can-
didatura, obedece "a las ne-
cesidades de la poblacién,
pues existen unas inquietu-
des turisticas que necesitan
respuesta y soluciones". La
asociacién tiene muy claro
que el sector ha padecido
ciertas carencias durante
mucho tiempo: "se ha pade-
cido una falta de ilusién,
ganas y voluntad, por parte
de los diversos grupos poli-
ticos, en la defensa de la in-
dustria turistica".

Respecto a los criterios
que guiaran los puntos del
programa electoral de la
candidatura, manifestaban

que lo importante es que se
conecte la sociedad de Sa-

lou con el desarrollo de sus

"modus vivendi" que es el
turismo y de aumentar la
calidad de vida: "nuestra lu-
cha no es sélo para el turis-
mo, sino que entendemos
que este es la base sobre el
que se han de planificar el
proyecto de futuro y sus ne-
cesidades. Casi todos vivi-
mos del turismo en Salou, y
2s0 crea unas necesidades
a las que hay que respon-

"

der". Concluian diciendo
que "queremos crear una
asociacién que participe en
el aumento del bienestar en
Salou, que es el mismo bie-
nestar que recibiran los visi-
tantes; y que depende de
establecer prioridades reali-

zables".

Respecto a los proyectos
del programa, destacan la
realizacién de una escuela
técnica de turismo y un ho-
tel-escuela para la prepara-
cién de profesionales; la
creacién de actividades pa-
ra atraer turismo de invier-
no, a través del Patronato
de Turismo, y la instalacién
de la Depuradora entre
otros.

Referente a la labor de la
Junta Gestora, la Asocia-
cién Turistica cree que juz-
garla "es una barbaridad",
porque "ha hecho lo que ha
podido, su campo de ma-
niobra ha sido estrecho, pe-
ro ha jugado un gran pa-
pel".
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S’ha constituit el Club Pati Sdlou

" 2 ° ® o 2 ° [ s _ e
es troba en periode d’inscripcci6 de socis i participants”

Aquest passat mes de gener,
es va crear a Salou una altra ini-
ciativa que ve ha augmentar i
enriquir el seu panorama asso-
ciatiu.

El Club Pati Salou, va néixer
de la ma d'un grup de pares i
gent afeccionada al patinatge
artistic, de la nosta ciutat

Arrel d'una reunié mantingu-
da a I'Ajuntament amb mem-
bres de la Comissié d'Esports i
el President de la Federaci6 Es-
panyola de Patinatge Artistic, es
va crear una Junta i es varen re-
dactar els estatuts. Ara el club
és ja constituit amb totes les de
la llei i federat. Segons els res-
ponsables del club, "aquesta ini-
ciativa vol fer una aportacié en
el camp del desenvolupament
esportiu de la ciutat, i a les ho-
res vol ser una altre allicient
més pels joves que practiquen o
es senten interessats pel pati-
natge".

Els dos responsables entre-
vistats, Salvador Plaza i Angeli-
na Lara, coincideixen en mani-
festar que alld important és

"que els joves i la canalla tin-
guin un motiu més per practicar
esport".

Confessen també que en
certa forma volen aprofitar I'in-
terés i el ferment existent als
col.legis publics del municipi
pel patinatge, ja que es practica
en moltes de les seves pistes:
"les APAS dels col.legis porten a
terme activitats d'aquest tipus".

L'objectiu del Club, no és
pero, suplir les activitats esco-
lars en aquest camp sind incen-
tivar els qui tenen un interés

particular, i que disposen de bo-
nes condicions i qualitat pel pa-
tinatge, "ja que volem participar
en competicions esportives, i
per aixo cal disposicio i prepara-
cié. Volem aprofitar els talents
en brut que hi ha".

El patinatge artistic és un es-
port molt disciplinat, on compta
una bona conjuncié dels movi-
ments, ja que es combina el
sentit musical i la dansa amb
una bona preparacié fisica.

Els responsables del Club
esperen, per aixo, una resposta

positiva de tots els afeccionats
al patinatge, davant la convoca-
toria d'inscripcions.

De moment, esta previst que
per aquest mes es comenci a
treballar amb una monitora,
mentre no es disposi del pavellé
Ppoliesportiu per poder entrenar.

RELACIO DELS MEMBRES
DE LA JUNTA DIRECTIVA

PRESIDENT: Salvador Plaza
Arbos. c/. Via Aurelia, 20 Salou.
Tel.: 383970

SOTS-PRESIDENT: Angelina
Lara Aparicio. Via Augusta, 1-2
Salou. Tel.: 38 55 43

SECRETARI: Angels Boix Ca-
samiquela. Arq. Pere Cardona
2-2A Salou. Tel.: 38 40 53

TRESORER: Gloria Roca Gu-
tierrez. Via Aurelia, 20. Salou.
Tel.: 38 32 49

VOCALS: M. José Turmo Sanz.
Carles Buigas, 32. Salou. Tel.:
38 32 49; Carme Estruch Mira,
¢/ Nord, 4 Salou. Tel.: 38 08 96;
Pilar Lanau Ferriz. Via Roma.
Las Palmas IV. Tel.: 38 09 93

Si voleu menjar amb gust,
finura i primor

Visiteu el Restaurant

"PETIT RACO"
Tel. 35 25 52

Av. Ciutat de Reus, 6 SALOU

KiroLak
GIMNASIO
-Salou-

carles roig, 16 tel. 38 39 64

BALLET - GIMNASIA
GIMN. CORRECTIVA
SEVILLANAS
CULTURISMO
AUMENTO-REDUC. PESO

SAUNA
Y QUIROMASAJE GRATIS
DESCUENTO
EN MATRICULAS
FAMILIARES

GESTOR ADMINISTRATIVO
ADMINISTRADOR DE FINCAS
GRADUADD SOCIAL

f.ruiz ﬂ r.arribas

e

BARCELONA, 16, PRAL. PT.® 4.* - TEL, (977) 38 04 56
SALOU (TARRAGONA]

AGENTE DE LA PROPIEDAD
INMOBILIARIA

COMPRA VENTA DE FINCAS
SEGUROS GENERALES

CARPINTERTA DE ALUMINIO

CR[STALEI:UAS SALOWY

Poniente, 13, Travesfa calle (Barcelona). Tel. (977) 38 24 74 - 43840 : SALOU (Tarragona)

Josep Barriach | Torres
GRADUAT SOCIAL

é@ CENTRE GESTIO SALOU

Ponent, 2, 32 - Teléfons 38 24 14 - 38 24 84 - 43 840 - SALOU

Zamora | Juanpere
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Salou acollira dos
congressos turistics

“Els positius resultats de la Campanya al
Regne Unit, ha fet que s’extengui
cap a altres paisos europeus”

Michael East, director de
I'empresa que s'encarrega de
la Campanya d'imatge a les
illes britaniques, Eastcastle
Management Group, va pas-
sar balang del desenvolupa-
ment i els resultats de l'es-
mentada campanya, aixi com
va justificar el motiu per con-
tinuar-la i fer-la extensiva a
Alemanya, Bélgica, Holanda i
Luxemburg, de la seguent
forma "és necessari reforgar
les vendes en aquests llocs,
més que recuperar perdues,
ja que en aquests paisos no
han estat significatives com a
les illes britaniques".

Segons East, durant la
temporada 90, la campanya
va tenir uns resultats realment
bons, perqué "s’ha aconsse-

guit un canvi positiu d'actitut
respecte Salou". La prova es-
ta que molts TTOO que ha-
vien anul.lat el desti Salouy,
I'han tornat a programar. East
va comentar que la Cam-
panya havia concentrat els es-
forgos a mostrar sobre el te-
rreny el que és Salou: "estem
intentant portar tots els
TTOO, agéncies de viatges i
periodistes a Salou, perque és
la millor propaganda".

East va apuntar pero, que
malgrat la recuperacié de la
confianga en Salou, I'any 90
havia perdut dos milions de
visitants, respecte del 89, i
que aquest any es mantindria
la mateixa expectativa.

També va fer referéncia a
la Guerra del Golf, matisant

Flors

Flores

Fleurs

Fiori

Cl. Valencia, 11 - Tel. (977) 381277
SALOU (Tarragona)

Flowers Blumen

que havia fet decendre les
vendes del mercat anglés un
50%; encara que si finalitzes
el conflicte ara, la venda de

programes experimentaria
una revifalla. Si la guerra con-
tintes, se'n resentirien punts
com Grécia, Turquia i el Nord
d'Africa; i Espanya en canvi
podria veure-se'n beneficiada
perqué es desviarien les ven-
des existents. En el mateix as-
pecte East va remarcar que
aixd es podria veure també
afavorit per l'increment de vi-
sitants que utilitzen el cotxe i
l'autobus com a vehicle per
les seves vacances, que l'any
90 ha augmentat d'un 20%.

De totes formes East va
deixar clar, que Salou no re-
cuperaria l'index d'ocupacié
de I'any 89, fins el 93 o 94.

Dos Congresos: ITT i
Lunn Poly

East va explicar que Lunn
Poly va quedar gratament im-
presionada de Salou en la se-
va visita, i aix0 va fer que la
companyia es decidis a cele-
brar el seu congrés a Salou,
en el mes d'abril, on hi assis-
tiran 630 persones.

També, durant el mes
d'abril, I'lnstitut de Viatges i
Turisme (ITT), que aplega di-
ferents executius i professio-
nals del turisme angles, cele-
braran el seu congrés anual a
Salou, que tractara el tema
de l'ecologia i el medi am-
bient.

Aquesta entitat, ja havia
manifestat la seva admiracié
per com Salou havia afrontat
el problema viscut I'any 89.

—— ﬁ
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7 wiimem - || PLATOS COMBINADOS
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é; v~ |l CREPES
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Es reforca la promocié de

La fira Holiday & Leisure
Show, organitzada per |'Associa-
ci6 d'Agents de Viatges Irlande-

sos i que es va celebrar a Du-
blin dels dies 23 a 27 de gener,
va ser una oportunitat exepcio-
nal per promocionar el municipi
de Salou a Irlanda, segons ma-
nifestacions dels responsables
del Patronat Municipal de Turis-
me de Salou que van assistir a
I'esmentat certamen turistic.
Aquesta fira, explica Maika Hol-
guera, Gerent del Patronat, "ens
ha servit per recolzar tota la
campanya de relacions publi-
ques que hem estat realitzant en
aquest pais".

A la fira de Dublin, que va
ser visitada per aproximadament
42.000 persones, el Patronat de
Turisme de Salou va realitzar
una serie d'activitats promocio-
nals, entre les que destaquen el
sorteig, juntament amb el tour
operador Budget Holiday, de
viatges de dues setmanes a Sa-
lou per a dues persones, a més
de 500 samarretes.

Salou a Irlanda

L'element que més cridava
l'atencié entre els visitants al
certamen, era el capgros que es
desplacava per la fira, disfressat
de banyista antic, repartint but-
lletes d'inscripci6. Segons la Ge-
rent del Patronat es calcula que
es van repartir unes 7.500 but-
lletes. El sorteig es va realitzar el
passat dia 4 de febrer.

Maika Holguera explica, "que
podem assegurar que l'estand
de Salou va ser el que més as-
sisténcia de public va tenir degut
a la presencia del capgros i a
que sortejavem samarretes'.
L'eslogan de les mateixes era
"Say Si to Salou; Europe has"
(Digues Si a Salou; Europa ho
ha fet").

Al llarg del certamen turistic,
Holiday & Leisure Show, es van
dur a terme també una série de
reunions i trobades amb dife-
rents tour operadors i agents de
viatges irlandesos. La preséncia
de Salou a la fira va estar recol-
zada per una intensa campanya
informativa en diverses emisores

de radio.

Cal dir també, que Maika
Holguera va ser rebuda en una
recepcié per l'embaixador es-

panyol a Irlanda (foto), en la
qual estaven presents impor-
tants representants del sector
turistic irlandés.

La Guerra del Golf va preocupar al
sector turistic concentrat a FITUR

El Patronat Municipal de Turis-
me de Salou va assistir a la fira Fi-
tur, celebrada a Madrid els passats
dies 23 a 27 de gener. Certamen
turistic que va estar envoltat d’'unes
fortes mesures de seguretat i en el
qual la Guerra del Golf era la prin-
cipal preocupacié dins el sector tu-
ristic.

Maika Holguera, gerent del Pa-
tronat, va manifestar que "aquesta
fira ha estat un encontre molt posi-
tiu pel que fa al sector turistic, i ha
servit d'alguna manera, perque
aquest s'uneixi per fer pinya i lluitar
en uns moments tan dificils pel tu-
risme en front la crisi del Golf'".

Un total de 431 expositors di-
rectes, es van trobar en una once-
na edicié de la Fira Internacional
de Turisme, Fitur 91. Repartits en
una superficie de 23.500 m2,
corresponents als pavellons 10,
11, 12, 16 i 18 dels recintes ferials
d'IFEMA a la Casa de Campo, van
presentar la seva oferta agéncies
de viatges, tour operadors, com-
panyies de transport i d’hosteleria,
organismes oficials, associacions
sectorials i en regionals i nacionals
procedents de 128 paisos:

Fitur, que va restar oberta de-
terminats dies als professionals del
sector i altres al public, va ser inau-
gurada el passat dia 22 de gener
pel Ministre de Transports, Turis-

me i Comunicacions, José Barrio-
nuevo i l'alcalde de Madrid, Agus-
tin Rodriguez Sahagun. A aquest
acte hi va assistir Xavier Sotorra,
president del Patronat Municipal
de Turisme de Salou.

Barrionuevo, en el seu discurs
inaugural va afirmar que "En un
moment com el que estem vivint,
de preocupacié per a la situacié
internacional, no puc deixar de po-
sar emfasi en aquell aspecte del
turisme que significa apropament i
convivencia pacifica, i que el lema
de I'Organitzaci6 Mundial del Tu-
risme pel 1989 resumia com, "El
lliure moviment de turistes crea un
moén unit”,

Els 431 expositors directes su-
posen un nou récord de participa-
cié ja que aquesta xifra representa
un 18,4% més que l'any passat.
Desglossant aquest nombre amb
subsectors, cal dir que les agén-
cies de viatges i els tour operadors
representen el 30% dels expositors
de Fitur 91, I'hosteleria el 24,5%,
els organismes oficials, les asso-
ciacions turistiques i els ens regio-
nals el 23%, les companyies de
transport el 14,5%, els mitjans de
comunicacié el 3% i altres varis el
5% de la resta. A més; cal destacar
també que el certamen va ampliar
en un 3,9% la superficie de l'expo-
sicié comparat amb I'any 1990.

ASSESSORIA
SALOU - ROMA

Via Roma, 16 - Teléfono 38 56 55 - 43840 SALOU
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El infantil, muy bien clasificado

Este es el equipo infantil de
la U.D. SALOJ, junto a su en-
trenador y gerentes. Lo forma
la plantilla siguiente: Eduardo
Diaz Gémez, José Aguilar San-
chez, Miguel Almeida Ortega,
Sergio Sangra Munoz, Ivan
Franco Cano, Jordi Prats Mo-
ya, Aitor Laredo Sanchez, Sa-
muel Pozuelo Val, Javier Nae-
gel Almaraz, Amat
Minaya, Fco. Navarro, Pablo
Lépez Castro, Luis Garcia San-
chez, David Acedo Fernandez,
Jorge Domingo, Juan Manuel
Castillo Pedrola, Ruben Lépez,
Luis Almansa, Jordi Marine Iz-
quierdo. El entrenador de este

Jacint

equipo es Francisco Cruz. Con
este equipo empezaremos una
serie de comentarios referentes
a los distintos equipos inferio-
res de la Entidad.

Los méximos goleadores de
este equipo son hasta el mo-
mento, Jacint Amat y Javier
Naegel que llevan marcados 12
goles. Le siguen Samuel Po-
zuelo con 8 goles. El equipo in-
fantil suele jugar en el Estadio
Municipal de Salou los sébados
por la tarde a partir de las
16.00 horas, pero esta compe-
ticién ya va tocando a su fin y
el equipo infantil estd muy bien
clasificado. Le quedan por ju-
gar dos encuentros que se sus-
pendieron en su dia y que son

"

contra LA SELVA y contra EL
ASCO. El préximo que tiene
que jugar es contra LA FLO-
RESTA, todos ellos fuera. Sélo
lamentamos la poca afluencia
de puablico, y méas concreta-
mente, de algunos padres, que
aun no han visto jugar a sus hi-
jos. Esperemos que en estos
dos partidos aplazados, que
son muy dificiles, les acompa-
fien en sus desplazamientos.

NEW

LIBE

DISCOTECA SALOU

PLAZA DE EUROPA
SALOU

FAST-FOOD

)
18 AV IR

!

SCOLA DE DANSA

Classic, Jazz, Classic Espariol, Claqué,
Ball de Salg, loga, Aerdbic,
Sevillanes amb Castanyoles,
Gimnastica Prenatal, Gim-Jazz

ESCALA-DEI (Edif. Barcelona, 1), 53-55

43840 SALOU

Telf. 35 08 21
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Los veteranos siguen
preparandose con amistosos

Los veteranos de la UDS
siguen su marcha de prepa-
racioén cara la préxima tem-
porada, para entrar en
competicién. Y por ello es-
tdn haciendo diversos en-
cuentros contra equipos de

empresas y veteranos de al-

gunos pueblos como fue el
caso de VALLS, donde la
U.D. SALOU gan6 por 0 a 2
goles, conseguidos por AN-
TONITO y por SALMERON,.
He aqui algunos de estos
veteranos: Pedro,

Oscar

Reina,

Salva, Calamote,

7 escoles participaren a les
"6 hores futbol Sala" de I’Escola
Elisabeth

El dia 22 de desembre
del 1990, I'Escola Elisabeth,
va organitzar el quart certa-
men de 26 hores futbol-sa-

la" Escolar Alevi, que co-
rrespon al 5¢ i 6& curs res-
pectivament.

Hi van participar un total
de 7 escoles.

Els partits es van dur a
terme en les dues pistes es-
portives de I'Escola, i van
comengar a les 9'30 hores,
del mati, finalitzant a les
14'30 hores.

La classificaci6 va que-
dar de la segiient manera:

ler. Classificat - Escola
Elisabeth "A" (Salou)

2on. Classificat - Escola
Sant Pau (Tarragona)

3er. Classificat - Escola
Europa (Salou)

4rt. Classificat - Escola
Sant Bernat (Vilaseca)

5¢. Classificat - Escola
Torroja i Miret (Vilaseca)

6e. Classificat - Escola
Elisabeth "B" (Salou)

7¢. Classificat - Escola la
Plana (Vilaseca)

Una vegada més, els or-
ganitzadors, agraeixen la
participacié en la IV "6 ho-
res de Futbol Sala".

Aquestes tornejos favo-
reixen ['espirit esportiu i de
comunicacié entre escolars.

CASH SOLER.

VIRGEN DEL CARMEN S/N — TEL. 380463 — SALOU

Sénchez, Ramédn Ginovart,
David, Josete, Marcaos, Sal-
meron, Jerénimo, Julian,
l.ozano,
Antonito, etc.

Faura, Pascual,

Quiero pedir perdén si
me olvido de alguno. El
manager general de este
equipo de veteranos es Er-
nesto

Sénchez. Creemos

que si siguen jugando en-

cuentros de preparacién y
con la seriedad que hasta
el momento les induce a
ello crearan un buen equi-
po competitivo, y que hasta
tal vez podremos presen-

ciar bonitos encuentros de
veteranos tanto de la co-
marca como fuera de ella.

J.G.

100.000
jerseys

ABIERTO TODO EL ANO

Si no esté usted a la moda...
iiPONGASE A PUNTO EN

Jerseys - Blusas
Vestidos
Conjuntos
Etcétera, etcétera...

100.000
jerseys

C. Barcelona, 35
Telefono 38 12 79
SALOU - Tarragona
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La union deportiva salou se recupera

Pues si, nuestro equipo de
fatbol ya le ha cogido el "tran-
quillo" a la categoria y va res-
pondiendo en cuanto a resul-
tados se refiere. De aquel
conjunto que comenzé la liga
desorientado y nervioso, he-
mos pasado a un equipo bata-
llador que quiere ganar todos
los encuentros; aunque en al-
gunas ocasiones nos ha corri-
do la mala suerte. Después del
partido contra el C.F.LLO-
RENG, la U.D. SALOU se en-
frentaba a un equipo bastante
incémodo y correoso, un con-
junto que estaba entre los pri-
meros lugares de la clasifica-
cién y que se le tenia cierto
respeto, puesto que en sus fi-
las hay jugadores con mucha
personalidad. Nos referimos al
C.F. POBLA DE MAFUMET.

El resultado de este en-
cuentro fue de 1 a 0 a favor
del SALOU, y el gol lo consi-
guié un gran jugador que ya
ha dado dos victorias al SA-
LOU con remates de cabeza.
Me refiero a MILAN-I que mar-
c6 el gol en el m'70.

Después de este encuentro
el SALOU se enfrentaba al
C.F. VENDRELL en el campo
de éste. El resultado fue de
empate a 1, y el encuentro en
si, no fue brillante, aunque lo
incierto del resultado hacia

que los aficionados estuvieran
en vilo durante la mayor parte
del encuentro. El SALOU fue
dominador absoluto en el jue-
go, pero sus jugadas en los al-
timos metros no estaban bien
coordinadas y se perdian nu-
merosas ocasiones de gol. El
primer gol lo marcé QUIM, del
SALOU. En la reanudacién, los
locales, en un fallo defensivo
del SALOU, establecian el em-
pate a uno; ocasionando unos
momentos de desconcierto, ya
que los locales después del
gol conseguido apretaron de
lo lindo. Menos mal que la ma-
yoria de las jugadas se perdian
entre la defensa SALOUENSE.
En el m'67 hubo un gol, anula-
do al SALOU, que el Arbitro ya
habia concedido, pero el linier
habia levantado el banderin
senalando un fuera de juego
totalmente inexistente.

Fue una pena ya que todos
los que estdbamos presencian-
do dicho encuentro, al marcar
JUANJO, nos alegramos mu-
chisimo ya que significaba el 1
a 2, y viendo el juego desarro-
llado por el VENDRELL, creo
que no hubiéramos tenido mu-
chos problemas para conse-
guir la victoria. Pero a veces
los errores arbitrales se pagan
con esta clase de decisiones.

El dGltimo encuentro antes

de cerrar la informacién de-
portiva de este mes ha sido el
que se jugé en el Estado Muni-
cipal de SALOU contra el co-li-
der del grupo AMPOSTA. Tam-
bién era un equipo que se le
tenia un poco de respeto, pero
al SALOU siempre le han ido
mejor los equipos grandes que
los teéricamente mas inferio-
res. El partido fue presenciado
por un gran namero de aficio-
nados de ambos conjuntos;
los locales deleitaron por los
goles. El primer gol al m'3 y el
segundo al m'12 deshincharon
los animos del AMPOSTA que
tenia la misién de resolver el
encuentro cuanto antes.

Se encontraron con estos
dos goles a priori que era una
barrera dificil de saltar. Pero a
decir verdad el AMPOSTA po-
see uno de los mejores con-
juntos de esta categoria, y a
partir del segundo gol local,
empez6 a usar su juego rapido
y bien trenzado, poniendo en
apuros a la defensa del SA-
LOU, que se las veia siempre
con muchas dificultades para
sacar el balén de su area.

En este encuentro de nue-
vo salié a relucir la FURIA del
jugador MILAN-I, que tuvo por
misién, como ya es normal en
casi todos los partidos, el de
marcar al hombre mas peligro-

so, en este partido marcaba a
un tal BATALLA al que siem-
pre le ganaba la partida. Sobre
el m'28 MILAN recibid, en un
despeje de cabeza, un encon-
tronazo que le obligé a aban-
donar el terreno de juego con
un aparatoso vendaje en la ca-
beza aunque no le impidié ter-
minar el encuentro.

A destacar también en este
encuentro la gran labor del ju-
gador local DANI y QUIM; los
demaéas también estuvieron a
gran altura: JUAN LIS, porte-
ro del SALOU, realizd en la se-
gunda mitad grandes interven-
ciones. El tercer gol se
produjo cuando llevaban trans-
curridos 3' de la segunda par-
te. Este gol acabé un poco
con las ilusiones del AMPOS-
TA, que parecia que podria re-
montar el resultado; pero la
segunda parte del SALOU fue
mejor que la primera y la de-
fensa nuevamente estuvo muy
acertada con un MARTIN que
brillé en este encuentro.

El 4° gol se produjo en el
m’'90 en una bonita jugada del
jugador MARTRA, que cuando
marcé el gol, algunos aficiona-
dos gritaron "TORERO, TORE-
RO". Gran triunfo del SALOU
que le da mucha moral cara a
futuros encuentros.

Juan Gomez

SART
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COUNTERFORT

TARGETES .

Amb la targeta Visa Caixa Penedes pot pagar
Pautopista, els aparcaments, comprar els bitllets de
tren, d'avio, de vaixell i de qualsevol transport
public, tot gaudint gratuitament d’una asseguranca
contra accidents de viatge. També pot comprar
sense diners a 170.000 establimenis d’Espanya i a
més de 3.800.000 de tot el mon. I si troba alguna
cosa que no pugui comprar amb la seva targeta,
sempre podra treure diners a qualsevol Banc o
Caixa afiliats al Sistema VISA arreu del mon.

NO LI CAL RESMES

Amb Ia targeta 6.000 “Caixa 24 hores” pot
coneixer el saldo 1 els darrers moviments del seu
compte, pagar l'autopista, demanar talonaris de
compte corrent, etc. Pot anar de compres sense
diners a més de 15.000 establiments de tot I'Estat,
pagar trucades telefoniques a les cabines amb
lector de targetes. I rambé por disposar d’efec-

tiu a la nostra xarxa de caixers automatics a
qualsevol hora del dia o de la nit.

Targeres Caixa Penedes. I res més.

X % l%nedes




